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10万块能买什么车？这个问题在11月9日可能有了新答案。 广汽埃安UT super正式亮相 ，5

00公里续航、99秒极速换电、京东独家销售——这三个标签叠加在一起，让这台小车瞬间有

了话题度。说实话，当我看到“换电版埃安UT”这个定位时，第一反应是： 广汽、京东、

宁德时代三巨头联手，这是要在小型电动车市场搞事情啊 。6.98万起售的埃安UT月销五千

多台，这次换电版能不能让销量“含金量还在上升”？咱们今天就来掰扯掰扯这台UT super

值不值得等。

换电99秒，是噱头还是真香？

换电模式在小型车上到底有没有意义？

这个问题争议很大。网友热评里有人说得挺直白：“这种小车电池那么小，换电没啥意

义，城市代步几天才需要家充一次。”乍一听有道理——54度电的电池包，500公里续航，

确实不算少。但换个角度想， 99秒换电的真正价值不在于续航焦虑，而在于时间成本 。

想想看。快充桩排队半小时，充电再等40分钟，一个多小时就没了。而换电呢？进站、

换电、出站，前后不到两分钟，比加油还快。对于网约车司机、外卖小哥这类“时间就是

钱”的群体来说，这可不是可有可无的功能—— 这是生产力工具的效率革命 。



宁德时代巧克力换电技术目前已经在全国多个城市铺开换电站，京东这次深度参与，很

可能会把换电服务和京东Plus会员打通。如果未来出现“月租399元无限换电”这种套餐，

你说香不香？前提是换电站密度要跟上，否则就成了“理想很丰满，现实很骨感”。

更现实的问题是成本。有网友算了笔账：“4万的电池按4万算，10年6%利息，月租400，利

润还是挺可观的。”这话没毛病。 如果埃安UT super推出“车电分离”模式 ——裸车价降

到7万以内，电池租赁月付四五百，那对手头紧但需要代步的年轻人来说，门槛立马就下来

了。

10万出头的定价，到底是诚意还是贪心？

市场预估埃安UT super售价在10-12万元。说实话，这个价格让人有点纠结。

现款埃安UT顶配才10.18万，换电版直接奔着12万去， 多出来的两万块就为了换电功能

和80公里续航提升 ？有人说这是“割韭菜”，我倒觉得这事得两说。埃安UT super搭载的

是宁德时代54千瓦时磷酸铁锂电池，比在售UT的最大电池容量增加不少，续航从420km提升



到500km。电池成本摆在那儿，换电系统的研发和适配也要钱，涨价有一定合理性。

但问题在于—— 10万级市场太卷了 。

比亚迪海豚、吉利星愿、五菱缤果，哪个不是性价比之王？海豚420km续航版不到10万，星

愿空间更大配置更高，缤果更是打出了“6万起”的价格屠刀。埃安UT super如果真卖12万，

凭什么让消费者买单？就凭换电功能？

说句不好听的，换电模式在普通消费者眼里还是个“看起来很美”的东西 。毕竟换电

站密度远不如充电桩，大部分人还是会选择家充或者公共快充。除非埃安和京东能拿出足够

密集的换电网络覆盖，否则这个溢价很难说服人。

反过来说，如果埃安真的把价格压到10万出头，比如10.5万左右， 那性价比立马就出

来了 ——500公里续航、可充可换、华为云车机、倒车哨兵......这配置放在10万级市场确

实能打。我个人判断，11万以内是合理区间，超过就有点贪了。

京东卖车，是认真的还是玩票？

这次最大的看点其实不是车，而是京东 。

京东卖车不是新鲜事，但这次不一样——京东从设计阶段就深度参与，宁德时代巧克力

京东自营旗舰店独家销售，后续很可能推出电池租赁、换电会员等配套服务。这已经不是简

单的“电商卖车”，而是 试图重构汽车消费模式 。

想象一下这个场景：你在京东下单UT super，选择车电分离方案，裸车7万，电池月

租498，每月包含20次免费换电。换电站分布在你家附近、公司楼下、商场停车场......京

东物流的配送网络天然适合干这事。 如果这个模式跑通了，传统4S店的销售体系可能真要

被颠覆 。

这一切的前提是：换电站得铺开，服务得跟上，价格得合理。京东能不能做到？说实话

我也不确定。但至少人家敢尝试，这份魄力值得认可。少一些套路，多一些真诚——如果京

东真能把这事做踏实了，对消费者绝对是好事。

写在最后

广汽埃安UT super的出现， 让小型电动车市场多了一种可能性 。

它不是最便宜的，也不是配置最高的，更不是续航最长的。但它提供了一个差异化选

择—— 99秒换电，在特定场景下确实是刚需 。对于网约车司机、高频用车族、没有固定车

位的打工人来说，换电模式的价值远超你想象。

问题在于定价和配套。如果售价超过11万，换电站覆盖又跟不上，那这台车很可能会重蹈“

叫好不叫座”的覆辙。但如果价格够狠、服务到位、京东的销售模式真能玩出花来， 埃

安UT super或许能开辟出一条新赛道 。



500公里续航、99秒换电、10万出头的价格——听起来挺美。但美不美，最终还得看11

月9日的上市价格和后续的换电网络建设。

这样的车，你会上吗？

如果是你，会选择传统充电版的UT(6.98万起)，还是愿意多花两三万买这个换电版的UT

super？或者说，你觉得换电模式在小型车上到底是不是伪需求？评论区聊聊你的看法。
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